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ЭКСПОРТНЫЙ ПОТЕНЦИАЛ УКРАИНСКИХ 
ПРОИЗВОДИТЕЛЕЙ МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ:  

ВОЗМОЖНОСТИ, НОВЫЕ УСЛОВИЯ И СТАНДАРТЫ РАБОТЫ 
 



СОСТОЯНИЕ ВНУТРЕННЕГО РЫНКА МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ 

• Политические условия:      

    - Снижение инвестиционного интереса 

    - Остановка строительства на оккупированной территории 

    - Снижение объемов производства МК на 25 % 

• Экономические условия: 

    - Девальвация гривны 

    - Рост цен на сырье 

    - Дефицит свободных денежных средств и доступных 

      кредитов 

• Жесткая ценовая конкуренция: 

    - Ценовой демпинг от производителей 

    - Чисто ценовые тендеры от заказчиков   

    - Несовершенство законодательства, которое допускает   

      производство МК не квалифицированными участниками 

 

 

 



ВЫХОД ИЗ СИТУАЦИИ - ЭКСПОРТ ПРОДУКЦИИ 

• Возрастающий интерес к 
рынку Украины со стороны 
иностранных компаний (как 
результат подписания 
Соглашения об Ассоциации) 

• Сравнительно низкая цена 
производства МК 

• Высокое соотношение цена-
качество продукции 

• Большой производственный 
потенциал 

• Выгодное расположение 
относительно главных 
рынков сбыта 

• Большая сырьевая база 

 

Конкурентные преимущества  Украины: 

География экспорта ДЗВО 



ЭКСПОРТ ПРОДУКЦИИ 

Экспорт ДЗВО и ЗЗМК за 2012-2014 гг: 

 

: 

ДЗВО ЗЗМК 



ЭКСПОРТ ПРОДУКЦИИ 

Основные требования к поставщику: 

• Наличие собственных производственных мощностей и 

современного оборудования 

• Сертификация по EN 1090, ISO 9001 

• Финансовое обеспечение 

• Высокие требования стандартов качества 

• Возможность работы без авансового платежа 

• Опыт ведения внешнего документооборота 

• Присутствие местных партнеров для осуществления монтажа 

 



РЫНОК СТРОИТЕЛЬСТВА ЕС 

Объем рынка за 2013 г: 

* МК составляют  
от 5 до 15 % от смет строительства 

Динамика:  

Страна Млн. Евро

Германия 280 241 

Франция 205 696 

Великобритания 168 632 

Италия 167 129 

Испания 64 575 

Нидерланды 59 697 

Швейцария 51 956 

Норвегия 47 030 

Польша 42 021 

Бельгия 38 515 

Австрия 33 570 

Швеция 31 650 

Финляндия 28 813 

Дания 26 504 

Чехия 15 811 

Португалия 15 293 

Ирландия 8 253 

Венгрия 7 835 

Словакия 4 382 

Всего: 1 297 602



СЕРТИФИКАЦИЯ 

Сертификация EN 1090: 

• EN 1090-1: CE Marking - подробно изложены требования для 

оценки и проверки соответствия продукта или услуги 

• EN 1090-2: технические требования при изготовлении и сборке 

МК 

• EN 1090-3: технические требования при изготовлении и 

сборке алюминиевых конструкций 

• Проводится исключительно европейским органом 



СЕРТИФИКАЦИЯ 

Требования сертификации EN 1090: 

• Сертификация анализа, испытаний и хранения 

• Обучение персонала, тестирование и аттестация 

• Калибровка оборудования 

• Контроль качества и тестирование продукта 

• Идентификация продукта и маркировка 

• Внутренняя ревизия 

• Контроль не соответствующей требованиям продукции 

 



СПОСОБЫ ВЫХОДА НА ВНЕШНИЕ РЫНКИ 

Разработка стратегии: 

• Поиск прямых контактов 

• Нерегулярный экспорт (разовые поставки) 

• Регулярный экспорт через независимых представителей  

• Совместная предпринимательская деятельность 

• Создание одной или нескольких дочерних компаний 

 



ФИНАНСОВЫЕ УСЛОВИЯ СОТРУДНИЧЕСТВА 

Аванс: 

1. 100% аванс 

2. 60-70% аванса для покупки металлопроката и организации запуска 
производства 

• Доплата остальных 30-40% в течении 3-5 банковских дней   с даты 
поставки, но не более 90 календарных дней согласно базисных 
условий (Incoterms 2010 года): 

                  - путем перевода денежных средств 

                  - путем открытия аккредитива (предварительная    

                    миссия безотзывного документарного аккредитива),  

                    при этом    расходы по его обслуживанию  

                    пропорционально распределяются   между сторонами  

                    контракта 

3. Расчет аккредитивом 

Обеспечение: 

• Гарантия банка Украины (из 1-й десятки с иностранным капиталом) с 
возможностью подтверждения первоклассным европейским банком. 

• Эмиссия резервного аккредитива (Stand by) 

 



ЛОГИСТИКА В СФЕРЕ ЭКСПОРТА МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ 

 
Разработка оптимального логистического маршрута: 

• Выбор оптимального транспорта для перевозки 

• Планирование сроков и стоимости перевозки 

•  Сотрудничество с агентами за рубежом 

• Подбор необходимого оборудования для перевозки МК 

Таможенные услуги: 

• Таможенное оформление (таможенная очистка, 

декларирования груза) 

• Документальное оформление груза при перемещении через 

таможенную границу 

 



ЛОГИСТИКА В СФЕРЕ ЭКСПОРТА МЕТАЛЛОКОНСТРУКЦИЙ 

Средняя стоимость доставки габаритных МК авто и ж/д 

транспортом в долларах за 1 тн: 

Принята  

статическая 

нагрузка 

36 тн 

Принята 

статическая 

нагрузка 

18 тн 



Благодарим за внимание! 


